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Уважаемый Заявитель!


Технико-экономическое обоснование (далее ТЭО) — один из основных документов, заявляемых Вами, дающий развернутое экономическое обоснование целесообразности организационных, технических, финансовых, кадровых мероприятий, имеющих целью в установленные бюджет и сроки обеспечить достижения Заявителем целевых показателей, установленных п. 3.2. Стандарта Микрокредитной компании Удмуртского фонда развития предпринимательства (далее МКК УФРП) ”Условия и порядок отбора заявлений на предоставление займов субъектам деятельности в сфере промышленности” (далее Стандарт), и позволяющий определить способность Заявителя обслуживать задолженность по кредитам и займам, в т.ч. проценты и основной долг по запрашиваемому в МКК УФРП займу.

ТЭО предоставляется Вами на этапе подготовки документов к комплексной экспертизе.
Он адресован большинству экспертов и активно используется последними при формировании выводов и экспертных заключений.

Основное предназначение ТЭО:

· показать, что выпускаемая Заявителем продукция (услуга) и/или планируемая к выпуску продукт (услуга) найдут своего потребителя, установить емкость рынка сбыта и перспективы его развития; 
· оценить затраты, необходимые для изготовления и сбыта продукции, предоставления на рынке работ или услуг;
· определить рентабельность будущего производства и показать его эффективность для Заявителя; 
· определить, будут ли достижимы целевые показатели в соответствии с п. 3.2 Стандарта.

После заключения договора целевого займа ТЭО будет являться одним из источников данных для контроля исполнения финансовых показателей, прогнозируемых клиентом.

Для Вашего удобства и в целях соблюдения Стандарта МКК УФРП мы подготовили настоящее Руководство к формированию содержательной части ТЭО.

Наши рекомендации изложены в виде плана и раскрывают основные блоки вопросов, ответы на которые должен содержать ТЭО проекта.

ВАЖНО: ТЭО должен содержать полные и четкие ответы на все группы вопросов.

Надеемся, что наши советы будут полезны Вам, а качество материалов проекта будет высоко оценено экспертами.




ТЕХНИКО-ЭКОНОМИЧЕСКОЕ ОБОСНОВАНИЕ

1. РЕЗЮМЕ

1.1. Цель финансирования
1.2. Краткое описание предлагаемого к производству и/или производимого продукта, этапа, на котором находится разработка (в случае разработки нового продукта).
В случае инвестиционного кредитования необходимо выделить границы Проекта, заявляемые как цель финансирования.
1.3. Емкость, динамика и перспективы рынка производимого продукта / предлагаемого к производству продукта (в случае разработки нового продукта).
1.4. Краткое описание Заявителя и схемы реализации организационных, технических, финансовых, кадровых мероприятий (Проекта).
1.5. Данные о компетенциях Заявителя и основных соисполнителей[footnoteRef:1] в проекте (при наличии). Персонал, участвующий в Проекте. [1:  Основные соисполнители - поставщики промышленного оборудования, подрядчики на выполнение работ (услуг), на которых приходится выплата Заявителем более чем 20% от суммы займа.] 

1.6. Общий бюджет Проекта с выделением доли финансирования со стороны МКК УФРП (в случае реализации Проекта).
1.7. Схема и сроки участия МКК УФРП в Проекте.


2. ИСТОРИЯ И ТЕКУЩЕЕ СОСТОЯНИЕ КОМПАНИИ/ПРОЕКТА, ЕГО РАЗВИТИЕ

2. 
2.1. Основные этапы развития.
2.2. Инвесторы.
2.3. Предлагаемые компанией пути развития.
· Цель.
· Описание планируемых результатов.
· Свойства и технические параметры продукции, сравнение с аналогами, уникальность.
· Себестоимость продукции и ее составляющие. Планируемые изменения в себестоимости в случае реализации технических, финансовых, кадровых мероприятий (Проекта).
· Области применения продукта и преимущества по сравнению с аналогами.
· [bookmark: _GoBack]Следующие стадии работ, включая выход на рынок.
· Модель получения дохода от продажи продукта/услуг.
· Предполагаемый объем продаж.



3. АНАЛИЗ РЫНКА ПРОИЗВОДИМОГО / ПРЕДЛАГАЕМОГО К РАЗРАБОТКЕ В РАМКАХ ПРОЕКТА ПРОДУКТА


3.1. Общее описание целевого рынка.
3.2. Структура и тенденции рынка.
3.3. Основные продукты - конкуренты.
3.4. Основные технологии производства.
3.5. Основные компании - конкуренты на рынке.
3.6. Тенденции развития рынка и прогноз к концу проекта.

4. ОСНОВНЫЕ ЗАДАЧИ ПРОЕКТА И ЭТАПЫ

4.1. Организационные задачи.
4.2. Инфраструктурные задачи (обеспечение ресурсами).
· Доступные ресурсы и инфраструктура. Указание на наличие договоренностей/соглашений с потенциальными производителями, на базе активов которых осуществляется / будет осуществляться деятельность компании (реализация проекта).
· Площади.
· Сырьевая база.
· Лабораторное и аналитическое оборудование,
· Производственно-технологическое оборудование,
· Другие ресурсы в наличии.
4.3.	Производственные задачи.
· Производственный план.
· Обеспечение комплектующими.
· Обеспечение качества. Описание системы менеджмента качества.
4.4. Маркетинговая стратегия и задачи.
· Основные конкурентные преимущества продукта (соотношение цена/ качество).
· Стратегия развития продаж. Целевые показатели (объемы продаж по годам). Подтверждение объемов продаж комфортными письмами (письмами поддержки, гарантийными письмами клиентов).
· Указать на наличие договоренностей/соглашений с потенциальными потребителями.
· Стратегия продвижения на рынок.
· Задачи по реализации маркетинговой стратегии.
· Профиль коммерческих затрат.
4.5. Кадровые задачи.
· Существующая управляющая команда (краткие резюме основных менеджеров).
· Существующая команда разработчиков и ключевых специалистов. Опыт выполнения командой аналогичных работ, результаты данных работ.
· Структура управления.
· Необходимые кадровые ресурсы.
· План набора/обучения.
4.8. Описание основных этапов Проекта.
· Календарный и сетевой график реализации Проекта с указанием промежуточных результатов, достигаемых на каждом из этапов по каждой из задач.
· Взаимосвязь различных задач и результатов их решения.
· Ключевые точки контроля.


5.	ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН
5.1. Принятые исходные данные.
· План производства/сбыта, динамика по годам за 5-летний срок;
· Профиль цен на товары/услуги, динамика по годам за 5-летний срок;
· Профиль производственных затрат, динамика по годам за 5-летний срок.
5.2. Профиль инвестиционных затрат по годам. Бюджет Проекта (финансовый план).
· прогноз отчета о прибылях и убытках;
· прогноз отчета о движении денежных средств;
· баланс (или расчет основных балансовых показателей)
· бюджет капитальных вложений;
· дополнительные вспомогательные формы
5.3. Финансирование Проекта:
· график финансирования Проекта, включая заем со стороны Фонда;
· предполагаемые источники финансирования и их стоимость;
· график возврата займа Фонда и иных возвращаемых инвестиций.
5.4. Резюме по финансовому разделу Проекта.

6.	ОЦЕНКА РИСКОВ И УПРАВЛЕНИЕ РИСКАМИ
6.1. Финансовые риски.
6.2. Прочие риски.


Уважаемый Заявитель!

Если у Вас возникли вопросы, их можно задать:
· Менеджеру проекта РФРП на этапе комплексной экспертизы РФРП, комплексной экспертизы ФРП и подготовки к Экспертному совету ФРП,
· в Личном кабинете проекта специалисту, сопровождающему экспресс-оценку или процесс подготовки проекта для комплексной экспертизы,

Адрес: 426008, г. Ижевск, ул. Свердлова, 26
(3412) 51-43-38, 51-39-97
www.udbiz.ru
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